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Il sistema Gesca via radio consente di monitorare I'affluenza dei clienti in tutte le tipologie di punto
vendita nonché in varie altre applicazioni.

Ogni gestore di negozi potrd trarre enormi vantaggi nel sapere giorno per giorno come “lavorano” i
suoi punti vendita.

Il sistema Gesca offre la risposta in tempo reale a una serie di domande vitali come:

»  Quante persone sono entrate oggi¢

+  Quanto personale mi serve domani?

+ Come ¢ andata la campagna pubblicitaria appena terminata?

¢ Il nuovo direttore del negozio va bene?

«  Come posso confrontare due negozi vicini2

+  Come posso confrontare i negozi divisi per citc2

+ Eadlire ancora...

Questo sistema Gesca LCD via radio consente di realizzare delle installazioni rapide e semplici.

Pud essere installato direttamente dal personale del negozio grazie ol manuale di istruzioni allegato.
Tempo massimo di montaggio 10 minuti.

Il rilevatore di passaggio a oftica variabile si monta con due viti autofilettanti sopra la porta di entrata/
uscita del punto vendita. Viene alimentato da una batteria interna a 9 V che dura piv di un anno.
Quando questa si scarica inizia a lampeggiare una luce rossa sul frontale che indica la riserva della
batteria e la necessita della sostituzione.

In cassa viene appoggiato su un ripiano |'apparato di ricezione e il visualizzatore dei dati. Un pulsante
sul display consente di azzerare giornalmente i dati dopo che sono stati riportati su una agenda.

Questo dispositivo offre inolire una utile funzione di campanello che segnala in cassa I'entrata e uscita
di persone cosi da awvisare il personale in caso si trovi in magazzino e non possa quindi vedere |'area
di vendita.

SK- 22-320 € 285,00

Counter Kit
Comprende :

- 1 Rilevatore con trasmettitore radio,

- 1 Ricevitore con funzione campanello a 5
tonalita diverse,

- 1 visualizzatore a display,

- 1 alimentatore a presa 220 V.




